
 
  

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 ST_16_001 :   کد کارگاه                           (فروش ویژه مدیران بازاریابي )                  کارگاه آموزشي:            

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 کارگاه محتواي 

 یاصول فروش حرفه ا •

 فروش یها میت یرفتارشناس •

 با کانال فروش یابیبرنامه بازار یهماهنگ یکانال فروش و روش ها •

   شرویپ یدر شرکت ها یو مال یابیارتباط فروش، بازار •

 

 مقدمه 

 کیو فروش  یابیبازار یبرنامه ها تیریواحد مد نیا فهیباشد. وظ یو فروش م یابیشرکت، واحد بازار کی یواحدها نیاز حساس تر یکی

شد. با توجه به با یم یاتیسازمان ح کی تیدو واحد در موفق نیا نیب یباشد. لذا هماهنگ یآن م کیاهداف استراتژ یشرکت در راستا

 یدو واحد با چالش ها نیا نیباشد( ارتباط ب یم یکم تیفعال کیو فروش  یفیک تیفعال کی یابیدو واحد )بازار یها تیالفع یتفاوت ماهو

 باشد. یروبرو م یادیز

 دهد. یقرار م یابیبازار رانیمد اریفروش در اخت یبرنامه ها یو بررس لیتحل یلازم را برا میدرس ابزارها و مفاه نیا

 

 يابیفروش و بازار يبخشها رانمدی و کارشناسان شرایط شرکت کنندگان:

     
    (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 (  ارزشیابي از فراگیرانمیان وعدهپذیرایي از شرکت کنندگان  / ) استادان 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرایط ویژه توسط 

 استفاده فراگیران از سمیتئاترهاي شرکت با شرایط ویژه 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد. %01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از 

 تخفیف ویژه محاسبه می گردد. %01م هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی در صورت ثبت نا 

 
 

 

  تماس حاصل فرمایید.  88588088و  88888888 مرجانيخانم  آموزشبراي هماهنگي ثبت نام با واحد  

 


